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De bedoeling van de distributie was dat een ieder het wekelijkse ‘distri-
butiepakket’ kon aanschaffen. Dat vergde prijsbeheersing. Wij haalden dr.
B. Pruijts conclusie aan: deze prijsbeheersing is een jaar te laat ingezet. In ’40
liet de overheid de prijzen van landbouwproducten bovendien belangrijk
stijgen, met als gevolg: stijging van de kosten van levensonderhoud. De
lonen bleven daarbij achter.

Dat bracht ons tot de vermogens- en inkomensverdeling. Wat de vermo-
gensverdeling betrof (weinig gegevens!), gaven wij als ons vermoeden weer
dat zij tijdens de bezetting niet wezenlijk gewijzigd werd. In de inkomens-
sfeer gingen de boeren er belangrijk op vooruit, zulks in tegenstelling tot de
arbeiders (die organisatorisch machteloos waren). Eind ’41 was een situatie
ontstaan waarbij niet minder dan een derde tot de helft van de bevolking
financieel niet in staat was, zich het wekelijks distributiepakket aan tc
schaffen; dat daar later verbetering in kwam, was gevolg van twee factoren:
het distributiepakket werd kleiner en de lonen werden verhoogd. Voordien
waren veel bonnen verkocht; in de eerste twee bezettingsjaren kwam dus een
belangrijke impuls tot de zwarte handel uit de sfeer van de consumenten.

Wi maakten onderscheid tussen de zwarte klein- en de zwarte groot-
handel. De zwarte kleinhandel werd ‘gevoed’ door producenten en detail-
listen. Onze schatting was dat van de agrarische productie een deel dat
landelijk misschien opliep van s-10% in ’41 tot 20-309, in de eerste helft
van 44, niet afgeleverd maar rechtstreeks verkocht werd, soms tegen zwarte
prijzen, maar in grote delen van het land tegen min of meer normale. Door
de detaillisten werden, voorzover zij duurzame artikelen verkochten, veel
voorraden van vooroorlogse kwaliteit achtergehouden en zwart verkocht;
detaillisten in levensmiddelen begonnen in *40-"41 met de zwarte verkoop
van waren waarvoor zich geen kopers gemeld hadden — van diegenen die
aldus aan zwarte inkomsten gewend waren, schakelde later een deel op een
ander systeem over: aan het arme deel van de bevolking werden waren ont-
houden die aan het meer vermogende deel zwart verkocht werden. In de
steden waren de zwarte prijzen voor levensmiddelen uitgesproken hoog:
de ‘zwarte-markt-coéfficiént’ was in "42 9, in "43 15 en lag in de zomer van
"44 vermoedelijk al boven de 20. Voor genotmiddelen als ‘echte’ thee en
koffie (via de distributie verkreeg men slechts surrogaten) was die coéfficiént
nog veel hoger.

In de zwarte groothandel (die veelal het karakter droeg van speculatieve
tussenhandel) kwamen hetzij vooroorlogse voorraden terecht, hetzij delen
van de ‘normale’ productie, hetzij artikelen die speciaal voor de zwarte markt
geproduceerd waren. Nieuwelingen van de meest verscheiden soort, *handige
jongens’, gingen in die zwarte groothandel een belangrijke rol spelen.
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